Potomjsemserozhodla, Ze si podobny cil stanovim kazdé nasledujici léto. Momentalné
absolvuji uz paty kurz. Napoprvé to byl nejvétsi ofisek, protozejsem nevédéla,jak nato, ale
kdyzZ se clovéku povede dana vécjednou, uz vi, ze ji zvladne i podruhé.

Samoziejmé kurzy to nekondi. Ten nejvétsi pfibéh vam popisu za chvili. P¥ibéh dvou

knizek, které jsem vydala.

ME DVE KNIHY

V roce 2019 vysla ma prvni kniha Denik poezie. Zpoloviny Cesky a zpoloviny anglicky, a jak
nazev vypovida, jednalo se o mé citaty a basnicky, které jsem sepisovala od svych tfinacti
let. V [été toho roku jsem nahlizela do svych papirovych zapisk( a hlavou mi probéhla mi
myslenka, Ze bych je mohla usporadat a vydat knizné. Zacdala jsem zjistovat, co to vsechno
obnasi. Vybralajsemsijedno prazské nakladatelstvi a pozadala o informace, co vse musim
udélat, aby kniha mohla vyjit. Poslalajsem také rukopis a penize, kterych nebylo malo (byla
to moje prvniinvestice v fadu desitek tisic, vioZena prakticky do nezndma).

Ve zkratce, vydani knihy trvalo asi 5 mésicli a na konci roku jsem ji drzela v ruce. Prvni
velky investi¢ni sen jsem si mohla odskrtnoutjako spInény. Neutekl ani rok aja zacala psat
dalsi knizku. Nazvala jsem ji Strasak jménem jidlo a bylo to uz trochu vétsi sousto. Neslo
0 zadné basnicky ani citaty, kniha musela mit rad, ovérené informace, musela byt fadné
ozdrojovana a hlavné spravné pojata. Nad pfipravou jsem stravila vice nez rok a pal. Né-
kolikrat jsem méla pocit, Ze to nezvladnu, ale vidina toho, Ze budu mit v ruce svou druhou
knihu, byla k nezaplacent.

Tentokratjsemse rozhodla projiné nakladatelstvi a predprodej. Lidé sijednoduse kniz-
ku museli zaplatit pfedem, abych vybrala ¢astku pottebnou k vydani. Castka byla hodné
vysoka, celkem 85 000 K¢, a dlouho to vypadalo beznadéjné. Oslovovala jsem potencialni
sponzory, ktefi mi vzdy na posledni chvili pomoc odrekli. Par ¢tenafi na knizku pfispélo,
ale jelikoz zrovna fadil covid-19, firmy moc investovat nechtély. Penize pomalu pfibyvaly,
stale mivsak hodné chybélo. Hledani sponzor(ijsem nevzdavala, kontaktovala jsem nové
anové, ale potfebovala jsem jesté 30 000 korun a pét dntt pred koncem predprodeje jsem
zacinala byt zoufala. Pokud by se castka nevybrala, penize by se vratily lidem, to nebyl zase
takovy problém. Ale knizka by nevysla!

Z niceho nic se mi ozval jeden pan — majitel fitness centra z Hradce Kralové. Chtél se
osobné sejit, abych mu o své knizce fekla vic. Vibec nevédél, kolik mi chybi penéz. KdyZjsem
k nému dorazila a popovidalijsme si, mtj napad se mu zalibil a nabidl mi podporu. Pfedpo-
kladala jsem, Ze fekne deset, maximalné dvacet tisic, on vSak chtél pFispét pfesné 30 000.

Nevérila jsem tomu, Ze se trefil pfesné do toho, co jsem potrebovala. Samoziejmé jsem na
to kyvla, bylajsem mocstastna. Osmnact mésict tvrdé prace se vyplatilo, kniha mohla vyjit.

Tim ale pfibéh knizky Strasik jménem jidlo nekonci. Po tfech mésicich jsem se rozhodla
svou tvorbu zase posunout zase o kus dal a vSechny penize vydélané prodejem jsem rein-
vestovala do prekladu knihy do anglictiny. Tahle finanéni investice mi davala velky smysl
—necekalajsem, Ze se mivlozené penize vrati, ale ma kniha se vydala nazahraniénitrh aja
si mohla vyzkouset néco nového.

SPORTOVNI KOLEKCE
Vydat kolekci sportovniho oblegeni byl miij dalii sen. JelikoZ jsem nechtéla dovoz z Ciny,
oslovilajsem Ceskou Svadlenu, kterd mi nakonec vsechno usila, ale to pfedbiham...

Pochopit Gplné nové odvétvi podnikani bylo sloZité. NejdFive jsem sehnala dodavatele
materidlu na leginy a sportovni podprsenky. Ve chvili, kdy jsem méla vyzkouseny a vybrany
material, jsem zacala pfemyslela, jak zafinancuji vyrobu. Stejné jako v pfipadé své druhé
knihyjsem se rozhodla vyuzit crowdfundingovou platformu. Nastavila jsem ¢astku 40 0oo
korun a zacala kolekci propagovat. Musela jsem mit promyslenou strategii, na koho budu
cilit, proto jsem oslovila nékolik sle¢en a zen z Instagramu a vzorky obleceni jsem jim po-
slala zadarmo kv(lli propagaci. Na vybér celkové sumy jsem si nastavila 40 dnii. Castka se
vybrala v¢as, a tak jsem méla k dispozici financni prostfedky k vyrobé. Nékolik tisic korun
si samozfejmé nechala dana platforma jako provizi, ale diilezité bylo, Ze jsem nemusela
brat ze svych penéz.

Poté jsem zacala shanét dalsi nutny material — nité, gumy, vyplné do podprsenek a po-
dobné. Po nékolika tydnechjsem méla hotovo, usito, odeslalajsem zboZzi nékolika desitkam
zakaznikd a odskrtla jsem si dalSi splnény sen.

Byla to pro mé velka zkusenost. Jsem si jista, Ze stejnym zplsobem bych to uz znovu
nefinancovala, vyuzila bych jinou metodu. Ale jak jsem jiz uvedla, byla to pro mé zkuse-
nost k nezaplacent, a prestoZe jsem nedosahla zadného finanéniho zisku, nebyla jsem ani

v minusu.

MUJ INSTAGRAM A DALSi PLATFORMY
JelikoZ se moje nejvétsisny zacaly plnit diky socialnim sitim a internetovym platformam, je
dobré zminit, jak jsem se k nim dostala a kolik Gsili a ¢asu jsem do nich dala.

Zacalo to Instagramem, kde jsem si zaloZila Giéet ve svych tfinacti letech. Mé recepty,
soutéze ajiné prispévky tam sledovalo vice a vice lidi, a tak jsem se v roce 2018 rozhodla po-



