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Tudy cesta nevede

Mohlo mé napadnout, Ze takovou zhmotnénou vizi nevy¢muchdm na na-
sténce v supermarketu. Dnes uz vSak vim, ze nadborovému letdku, visici-
mu mezi nabidkami $ténat, ojetin a sk¥ini za odvoz, ktery hledal realitni
makléfe - juniory, jsem si vS§imnout mél. Jen diky nému jsem si nasledné
sjednal schiizku ve Valasském Mezifi¢i. Nechci zde pfili§ zabrousit do fi-
lozofické roviny, nicméné je to jeden z mnoha p¥ipadd, kdy se mi zpétné
potvrzuje zndmé a pravdivé réeni, na které si vzpomenu vzdy, kdyZ mam
tendenci néceho litovat: Vse je tak, jak ma byt. A s odstupem tolika let
bych sem klidné mohl pfidat i dalsi r¢eni o tom, Ze vSechno z1é je k néce-
mu dobré. I kdyz se dnes opravdu divim, Ze jsem toho ¢asu uprostied vSu-
dypfitomné recese v sobé nenasel ani kousek skepse. ,Jo, to by mé mohlo
bavit,“ zazvonil ve mné optimisticky vnitini hlas, a tak jsem nevahal zved-
nout telefon, abych v terénu zahy zjistil, co fakt délat nechci. S praxi mo-
derniho realitniho makléfe to totiz nemélo spole¢ného viibec nic. Ale pro-
toze mi vétSinou urcity Cas trva, nez se nechdm nécim definitivné odradit,
Sel jsem do toho po hlavé, a tak se ze mé v roce 2012 stal maklér — ndborar.
Soucasné jsem jesté studoval podnikovou ekonomiku na univerzité.

Prostfednictvim nésledujicich tadkl ve zkratce popisu, co to v praxi
skutecné znamenalo. Diky tomu se na zacatku své kariéry makléfe mu-
Zete této fazi plné nevyhnutelnych ,fuck upi“ elegantnim obloukem vy-
hnout a uSetfit si spoustu ¢asu i energie. Pokud nemovitost vlastnite nebo
shanite, poznate v nésledujicich fadcich jedince, ktery vdm rozhodné ne-
pomuze a jemuz se mate ve snaze realizovat vyhodnou transakci na rea-
litnim trhu obloukem vyhnout zase vy.

Pozice, na kterou jsem nastoupil pied vice nez deseti lety v nejmeno-
vané realitni kancelafi, zahrnovala zejména monitoring inzerce, roznaseni
fake“ letakli a takzvana studend volani na ¢isla z databaze nebo rovnou
z inzertnich servert - to jsou pfesné ta volani, kterd vés c¢as od Casu otra-
vuji, kdyZ prodavate nemovitost nebo vam chce nékdo vnutit tfeba zZivotni
pojisténi. Ostatné ne nadarmo se iik4, zZe chcete-li sedét sami v pfeplné-
ném kupé, staci fict, Ze jste maklér nebo pojistovak a mate u sebe smlou-
vu.V ramci téchto telefonat nas ucili mimo jiné techniku, kterou zpétné
nazyvam ,Zlod€j casu“ a kterd znamenala vyptavat se volaného na danou
nemovitost co nejdéle a teprve po Case prozradit, Ze jsem z realitky. Teprve
kdyz je volajici rozmluveny, mate néjakou Sanci, ze vam telefon rovnou
netipne nebo vas alesponl neposle nékam. Sdélite mu vlidné, Ze nemovi-
tost sice nechcete pfimo pro sebe, ale zato mate solventniho klienta, ktery
by ji koupil. Jak uz asi spravné tusite, cilem téchto studenych telefonati
bylo domluvit si schizku s kupujicim pfimo na adrese dané nemovitosti.
Vétsinou jsme fikali, Ze klienti byli pracovné vytizeni, cehoz se dalo vyu-
zit. Stacilo se dohodnout, ze prvni obhlidku bytu absolvujeme s majitelem
z titulu makléfe sami. Na schtizce jsme néasledné méli fikat, Ze pro pana
¢i pani tato konkrétni nemovitost sice bohuZzel neni, ale nastésti mame
z titulu nejvétsi realitni kancelate také nejvice klientli a nejvétsi inzerci.
»--- takze jestli mi to tady podepiSete, ja byt nafotim, ddm na internet,
zavedu vasi nemovitost do naseho systému a za chvilku vas bude kontak-
tovat kolega, ¢imz bude byt prakticky prodany...“ Fotky nemovitosti jsem
tedy nahazel do systému. A co nésledovalo, pokud samoprodejce nechtél
inzerovat na realitnich serverech? Mezi klasické praktiky v dobé bez soci-
alnich siti patfilo napiiklad vytvofeni faleSného inzeratu. Ten obsahoval
fotky odpovidajici lokalité a pro co nejvyssi ohlas byl zaroven levnéjsi nez
realnd nabidka. Kdyz se ozvali zdjemci, makléf jim jednodusSe sdélil, Ze
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