	Výběr dodavatele zboží pro e-shop
Při výběru dodavatele zboží na e-shop máte 2 možnosti:
· Nákupu zboží v tuzemsku od výrobce nebo velkoodběratele.
· Nebo nákupu zboží v zahraničí od výrobce nebo velkoodběratele.
Pokud chcete být neplátci DPH, budete se muset spokojit s nákupem v tuzemsku. V momentě, kdy přistoupíte k pořízení zboží ze zahraničí, stáváte se za splnění určitých podmínek identifikovanou osobu, případně dobrovolně plátcem DPH.
Na co se nesmíte zapomenout zeptat?
1. Kolik toho musíte minimálně odebrat v jedné objednávce?
2. Kolik toho musíte odebrat za měsíc či jiné časové období?
3. Jaké dostanete ceny, když budete odebírat častěji a ve větším množství?
4. Můžete odebírat i po kuse, nebo musíte odebírat po kartonech?
5. Pokud není zboží skladem, za jak dlouho je naskladní? Dá vám vědět a zboží pošle dodatečně?
6. Jak řeší reklamace, jak dlouho to trvá?
7. Jaké účtuje náklady na dodání zboží směrem k vám?
8. Má nějaká doporučení pro maloobchodní ceny? Vyžaduje jejich dodržování?
Tuzemsko – výhody a nevýhody pořízení zboží
Při pořízení zboží v tuzemsku nemáte starosti s proclením zboží, snáze se vám řeší případné reklamace a doba dodání zboží bývá kratší než při doručování ze zahraničí. Také si lépe ohlídáte kvalitu zboží, protože cesta za výrobcem pro vás nebude tak nákladná jako cesta do zahraničí.
Bohužel tyto výhody vyvažují nevýhody, a tou jsou nejčastěji nákupní ceny. Zboží má mnohdy vyšší pořizovací cenu, než když je dovezete ze zahraničí. Operujete pak s nižší marží a nižším ziskem.
K nákupům v tuzemsku se často přikloníte tehdy, když nějaký produkt či značka má oficiálního distributora pro český trh. Můžete samozřejmě oslovit zahraničního výrobce, ale ten vás většinou odkáže na oficiální zastoupení pro náš trh. 
Zahraničí – výhody a nevýhody pořízení zboží
Nákupy v zahraničí jsou zpravidla výhodnější v pořizovacích cenách než v tuzemsku. Nevýhodou jsou vyšší náklady na doručení a také clo v případě, že budete zboží dovážet ze zemí mimo EU. 
Bohužel pořízení ze zahraničí není zdaleka tak jednoduché jako pořízení v tuzemsku. Jednak reklamované zboží musíte řešit s vaším zahraničním dodavatelem, jednak některé druhy zboží jsou omezeny kvótami a často se můžete potkat s tím, že zboží není určené pro český trh – chybí mu např. patřičné certifikace a testy. 
Než si vyberete dodavatele, proklepněte si ho
1. Kdo všechno od něj odebírá zboží a je aktivní v prodeji na internetu?
2. Jaká je cenová politika dodavatele? Drží prodejci podobné ceny, nebo jsou mezi nimi rozdíly?
3. Jak je na tom s plněním vašich objednávek? Dodá vám vždy vše a včas?
4. Máte od dodavatele kompletní informace ke zboží – popisky, návody, postupy, fotky?
5. Poskytuje vám dodavatel i svoje propagační materiály, např. grafiku?
6. Informuje vás včas o novinkách a dodává k nim podklady?
Nikdy nepřistupujte na první cenovou nabídku. Dodavatelé totiž při prvním kontaktování nabízí nejvyšší nákupní ceny. Důkladně si spočítejte, zdali vám marže bude sedět s vašimi náklady. A samozřejmě tyto výpočty používejte jako argumentaci. Rozumný dodavatel pochopí, že chcete vydělávat, ne jen překupovat.
Kde můžete hledat potenciální dodavatele v rámci ČR?
· Katalogy a e-shopy velkoobchodů a výrobců na internetu. K tomu vám postačí zadat do vyhledávání slovo velkoobchod a název vašeho zboží.
· Dále můžete hledat dodavatele na veletrzích a výstavách, na internetu najde přehled např. na www.veletrhyavystavy.cz.
· Využít můžete i portálů pro zadávání poptávek, např. www.aaapoptavka.cz
· Některé nabídky vám mohou přicházet samy – zejména tehdy, když budete aktivně provozovat e-shop.
· Pomoci při výběru vám mohou i popisy obalů na výrobcích.
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